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Este libro estd destinado
a convertirse en un cldsi-
co del sector. Se trata del
fruto de varios afios de
investigacién y de una
vida profesional dedicada
al sector inmobiliario a
nivel de gerencia. En él se
abordan temas hasta
ahora apartados e incluso
desconocidos  por la
inmensa mayoria de los
profesionales del sector:
desde una acertada des-
cripeién a grandes rasgos
del sector en el mundo
entero, ncidiendo en su
creciente proceso de glo-
balizacién, hasta los cri-
terios de redisefio de la
empresa  inmobiliaria,
dedicando una parte muy
importante de la obra a
todo lo relacionado con el
marketing inmobiliario.,

Los profundos conoci-
mientos de José Enrique
Canabal en el terreno de
los recursos humanos, el
marketing y la direccioén,
le permiten ofrecer una
vision regeneradora de la

empresa inmobiliaria des-
cribiendo las claves para
su €xilo Yy mejora cons-

tante. Para rematar su
cardcter marcadamente
prictico, la obra contiene
un diskette con un simu-
lador de viabilidad inmo-
biliaria de gran utilidad.
José Enrique Canabal es
analista inmobiliario y ha
escrilo nuUMerosos articu-
los en publicaciones
como El Mundo, Revista
de Administracion
Ristica y Urbana vy
Peridgdico  Inmobiliario
(del que es colaborador
habitual). También es
autor del libro El sector
inmobiliario v el marke-
ting. Actualmente es pro-
fesor de  Marketing
Inmobiliario en el Centro
Superior de Arquitectura.
Es tasador inmobiliario
por el ICADE, Master en
Recursos Humanos
(IDE). y Master en
Direccién de Marketing,
Publicidad v Promocidn
(IDE).



